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Rich dad Poor dad

“If you set your goals ridiculously high and it's a failure, you will fail above everyone else's succes.” James
Cameron

Tank dig att du har tva olika foraldrar en ar fattig och den andra &r jatterik, bada tva ger dig rad om hur du ska
gora i framtiden. Den fattiga foraldern ar radd for att férlora pengar och da blir det ofta just rad som skapar
forluster for att man ar angslig, lat ej forloraren inom dig fa makten Gver beslutsfattandet. Den fattiga
foraldern drar snabba slutsatser med fa bevis. Den rika foraldern ger rad om att vara modig samt vet att det
krdvs sakerhetsmarginaler for att minimera forluster, hen vet det ar okej att gora misstag, manga av de mest
framgangsrika personerna ar de som har gjort flest misstag, "Jag misslyckades om och om igen, det dr darfér
jag lyckades” Citat Michel Jordan vardens bdsta basketspelare.

De beteenden och bolag som leder till att man kan bli miljardar finns tillgangligt i bruset av nonsens "den
smala vagen till himlen”. Man far rad fran alla hall och kanter dagligen, manga av raden motsager varandra
och det finns ca 7.9 miljarder spekulanter pa jorden, 100tals bérser, hundratalsmiljoner privata bolag, mangder
med vardepapper och marknaden dar som en enda stor supermarket! Detta lockar till sig alla olika typer av
manniskor; drémmare, duperare, férlorare, guldgravare, intelligenta, moraliska, professionella m.m. Varje dag
sa koper och saljer manniskor vardepapper pa grund av asikter och kanslor istéllet for att agera pa fakta, det
ar som ett jattestort kollektivt sjalvbedrageri. Det okdnda har alltid lockat till sig manniskor, som en
slottmaskin, det ar spdnnande och man kan inte férutsaga vad utkomsten blir. Det som ar bra ar ofta
forutsagbart och uppfattas ofta som trakigt vilket gor att manga blir missndjda eller uttrakade, manniskor vill
ofta ha férandring for att bli néjda. Men nar man ska investera sa ar detta ofta fel. Det basta du kan géra da ar
att skaffa dig en annan hobby fér att stilla din nyfikenhet och behov av att hoppa hit och dit. Det langsiktiga tar
tid sa sitt ej och titta pa ett fro som sakta ska véxa sig till en stor ek! Det &r lika roligt som att se pa nar farg
torkar, man blir tokig!



Omgivningens paverkan

Na&r du valjer vilka personer du ser upp till sa var noggrann med vilka du valjer da du och ditt tankesatt
kommer att driva 4t samma hall som dina mentorer har. Det finns en anledning till att vi har lds pa dérrar, vi
vill ej att obehdriga kommer in, av samma skal borde du ha las pa din hjarna sa massa nonsens ej kommer in.
For nar man véljer vag i livet eller vilket tankesatt man har sa ar det ofta svart att &ndra sig dven om man far
starka motbevis. Att bli motbevisad nar man har starka asikter leder det ofta till att man hamnar i en obehaglig
kognitiv dissonans, och man vrider sanningen for att passa sina asikter.

Daniel Kahneman fick Nobelpriset i ekonomi, han ar Psykolog och jobbar med psykologisk ekonomi, han har
bl.a. forskat om hur vi agerar nar vi satts infér osakerhet. Vi éverskattar exempelvis hur troligt det ar med en
flygkrasch som det ar ldg sannolikhet for om man ser pa statistiken, medan vi underskattar risken att krocka
nar man kor berusad som &r en hégre sannolikhet. Han har mdngder med intressanta experiment som pavisar
hur de flesta gor fel och hur man bor géra for att maximera sina resultat. Forskningen visar ocksa den
aktiemaklare som handlat mest fatt samst avkastning for kunderna men inte fér Banken!!

Ett exempel pa detta &r att internetbanker har billigare avgifter for att fa folk att vilja kdpa och salja mer, den
hoga frekvensen av trading pa dessa banker ger bankerna mycket hdga intakter och daliga resultat for
kunderna som courtage, vaxlingsavgifter, daliga kép och saljkurser etc. Enligt en arsrapport fran en av Sveriges
storsta internetbanker som har ca 1.9 miljoner kunder sa hade deras snittkunder under de sista 2 aren minus
15 % i avkastningen och missat de jamférelseindex som dom sjalva har, ddrmed sa har man missat 6ver flera
hundra miljarder i avkastning fér de 1.9 miljoner kunderna, "men det var ju billigt att vara kund”?. Investerums
portféljer har under samma tid gett ca +15 till +25+ % pa 2 ar brutto.

Om folk kdper och saljer mycket istallet for att lata pengarna vara i bra, stabila bolag och sakta 6ka i varde sa
ger de bort pengar till ex banken. De laga avgifterna ar endast ett incitament for att fa folk att trada mer da
banken inte tjanar mycket pengar pa nar pengar ligger stilla. Man kan ocksa se att fattig foralders
investeringsrad ofta ar baserat pa aktier som hamnat i blickfanget for att de omtalas i nyheterna, dessa aktier
ar ofta nyare, dyrare (med hog aktiekurs) och inte lika stabila som aldre och mer etablerade foretagsaktier.

Den rika foraldern ger rad om att skjuta upp beléningar och vara langsiktig, men den fattiga féraldern ger ofta
rad som ar kortsiktiga och ska ge snabba pengar nu.

Framgang ar ett maraton ej en sprint

Skillnaden mellan att vara fattig eller rik eller att vinna eller férlora ar ofta att det avgors vid mallinjen,
vinnaren fokuserar pa att passera. Den verkliga forloraren hoppar av innan de nar mallinjen, springer bara 90
% av loppet, dag efter dag ofta hela livet. Vinnaren i livet haller fast vid malet och stravar efter att hela tiden
férbattra sig och gor ej som den verkliga forloraren som flackar runt och dndrar sig efter de fattat ett beslut.
Det ar ett maraton inte en sprint. Den fattiga foraldern har ofta en felaktig instéllning, brist pa erfarenhet, brist
pa focus, brist pa beslutsamhet och brist pa mod men dven daliga vanor och de lyder fel rad om exempelvis
amorteringar: Det ar en inkomst fér dig som ager byggnaden och har hyresgéaster. De som betalar pa sina eget
boende, dar man sjalv &r hyresgasten ar det ingen inkomst det ar en utgift. Har blir manga sura pa mig!!

En fastighetskung bor ej i alla sina fastigheter och betalar hyra utan det ar mangder med personer och bolag
som betalar hyra till dom som bade tacker utgifterna och genererar inkomster. Se nedan exempel pa fléden av
pengar for olika samhallsklasser.
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Figurférklaring: En fattig person har ett jobb, far sin l6n och spenderar pengarna pa olika utgifter de har. En
medelinkomsttagare har ett jobb, far sin l6n och betalar sedan av sina skulder innan de andra utgifterna de
har. En valbargad héginkomsttagare har istallet en stor del av sin inkomst fran investeringar som genererar
pengar at denna. Ett fastighetskodp ar inte bara en utgift utan genererar i detta fall inkomst genom hyra fran
hyresgaster, dessa inkomster investeras sedan i fler inkomstgenererande tillgangar.

Skillnader i hur en rik vs fattig tanker

e En fattig foralder &r oftast mer ovetandes om sin okunnighet vilket leder till en uppblast illusion om deras
kompetens och de far en dverdriven tilltro till sin formaga.

e En fattig foralder hamnar ofta i disposition effekten, hen vill helst bara avsluta aktier, fonder som gatt plus

medan en rik férdalder ar rationell och ser en portfélj som en helhet och har inga problem att sdlja den
aktie som kanske har minst chans att ge en bra avkastning utan att fundera éver om aktien ar en vinare
eller forlorare.

o En fattig foralder har fokus pa avgifter att det ar det viktigaste, medans den rika foraldern vet att det ar en

del av helheten och att det ar bra om dom ar rimliga och att skatter ar den enskilt stérsta utgiftsposten!

Laés garna mer i vara tidigare investerarbrev
e En fattig foralder foljer lammel flocken och gor det som alla andra goér. Den rika fordldern vet att man gar

sin egen ldnsamma vag och da kan man se att andras girighet + andras idioti = affirsmdjligheter fér dig.
e Den fattiga fordaldern reagerar irrationellt och emotionellt nar negativa saker hander medan den rika
foraldern tar sig tid att fundera pa gensvar som ar till férdel for dem.

e Den fattiga férdldern har ursakter och sager att det ar for riskfyllt med investeringar. Den fattiga foralders

favoritlégn ar "jag ska boérja i morgon”. Det ar en forlorares tankesatt.

e Den rika féraldern kommer rada dig att du maste ha férmagan att andra dig och slappa saker som ej
funkar om du ska vara framgangsrik. De som ej vagar slappa taget ar de som forblir fattiga. "Alla vill till
himlen men ingen vill dé”. Om du ska bli rik sa maste du sldppa den radda och fattiga inom dig, ska du bli
smal sa maste du sldppa den gamla storre version av dig, ska du bli egenforetagare sa maste du slappa
den anstdllde inom dig. Hdnger ni med?


https://www.investerum.se/_files/ugd/a2285e_9b124217c1a84e0789874a4af25903b2.pdf

Slutliga tankar

Att drdmma stort och agera stort ar en av skillnaderna mellan en rik foralder och en fattig forélder. Se pa Elon
Musk, han har drémt om rymden, elbilar, etc. sedan han var barn och kort 100%. I ar sa akte svensken Marcus
Wandth upp med NASA:s Axiom misson 3 i raketen Falcon 9 som Space x har byggt till ISS. Ar det inte en helt
otrolig bedrift.

Eftersom den fattiga fordldern ger rad via direkta kanslor och som ej kan stangas av da det bygger pa
instinkter, sa kravs det en 6kad kontroll, disciplin, och anstrédngning i det dagliga livet samt en 6kad vaksamhet
for daliga rad for att undvika att falla in i samma mindset som den fattiga foraldern. Att f6lja den rika
foralderns rad kraver mera uppmarksamhet och anstréangning fran starten, man kan sdga att man maste
kontrollera de tankar och beteende som finns spontant i kroppen. Manniskor satter for stor tilltro till sin
intuition, fattiga experter och media Nar man &r ledsen sa tar hjarnan fram minnen som &r negativa och ar
man glad sa tar hjarnan fram glada minnen sa férsok vara positiv och ha en positiv syn pa livet och de
erfarenheter du far langs med végen.

”"Kedjorna av vanor ar for latta att kdnna av tills dom ar for tunga att slappa ndr det ar dags att bryta dom”.

Vanliga halsningar,
Joakim Huth

j.huth@investerum.se
Ordfdrande i Investeringskommittén
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I Investerums owners manual far du mer information om oss, vara forvaltningsprinciper och vara tjanster.

Riskinformation

Innehallet i mejlet ska inte tolkas som rad, erbjudande eller rekommendation att képa nagon produkt eller
tjanst. Historisk avkastning ar ingen garanti for framtida avkastning. En investering i vardepapper/fonder kan
bade 6ka och minska i varde och det ar inte sakert att du far tillbaka det investerade kapitalet. F6r mer
information om risker, se investerum.se.
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